Комплекс итоговых вопросов по дисциплине 

 «Организация и техника внешнеторговых операций»

1. Основные виды внешнеторговых     операций.

2. Внешнеэкономические операции по обмену товарами.

3. Внешнеэкономические операции по обмену услугами.

4. Внешнеэкономические операции по обмену результатами интеллектуальной деятельности.

5. Основные методы осуществления внешнеторговых операций.

6. Понятие внешнеэкономической сделки купли-продажи.

7. Оформление внешнеторговых  сделок купли-продажи товаров.

8. Особенности международной торговли сырьевой и готовой продукцией.

9.  Внешнеторговый контракт купли-продажи.

10. Оформление сделок купли-продажи товаров.

11. Особенности международной торговли сырьевой и готовой продукцией.

12.  Внешнеторговый контракт купли-продажи.

13. Сделки по инжинирингу.

14. Лизинговые сделки.

15. Способы оформления и порядок подписания внешнеторговых сделок.

16. Классификация контрагентов как субъектов внешнеторговых  операций.

17. Принципы выбора контрагентов.

18. Организация и техника проведения внешнеторговых переговоров.

19. Виды аккредитива по критериям обеспечения.

20. Виды аккредитива по способам платежа.

21. Документы, используемые в аккредитивной операции.

22. Основные положения документарного инкассо.

23. Виды инкассо и их оформление.

24. Инструменты обеспечения исполнения и платежа.

25. Важнейшие виды гарантии.

26. Выставление банковской гарантии.

27. Классификация цен.

28. Биржевые цены. 

29. Справочные цены.

30. Основные методы анализа цен при проведении внешнеторговых сделок.

31. Расчетный метод анализа цен при проведении внешнеторговых сделок.

32. Характеристики и условия планируемой внешнеторговой операции.

33. Оферта и ее разновидности.

34. Понятие акцепта.

35. Требования к запросу.

36. Сущность внешнеторгового контракта.

37. Подготовительные работы к заключению контракта купли-продажи.

38. Типичные ошибки, встречающиеся при проведении сделок.

39. Внешнеторговые классификации товаров.

40. Структура и содержание контракта.

41. Определение сторон и предмет контракта.

42. Количественные и качественные характеристики предмета контракта.

43. Права и обязанности сторон внешнеторговой сделки.

44. Срок и дата, определяемые в контракте.

45. Базисные условия контракта.

46. Определение цены товара и условия платежа в контракте.

47. Порядок отгрузки и условия сдачи-приемки указываемые в контракте.

48. Гарантии и рекламации, определяемые контрактом.

49. Условия страхования в контракте.

50. Подписание контракта купли-продажи.

51. Типовые контракты в международной торговле.

52. Виды контрактов купли-продажи.

53. Необходимость учета международно-правовых обязательств в договорах купли-продажи.

54. Условия упаковки и маркировки в контракте.

55. Определение существенности нарушения договора.

56. Ответственность за нарушение обязательств договора.

57. Содержание коммерческого представительства. Договор поручения.

58. Форс-мажорная и арбитражная оговорки в контрактах.

59. Роль транспорта в экономике.

60.  Линейные морские перевозки.

61.  Трамповые морские перевозки грузов.

62.  Транспортная составляющая контрактной цены товара.

63.  Транспортное обеспечение внешнеэкономической деятельности.

64. Базисные условия поставки товаров.

65.  Значение и содержание коносамента.

66. Взаимосвязь условий контрактов купли-продажи и договоров перевозки.

67. Положения соглашения о международном грузовом железнодорожном сообщении.

68. Прогрессивные транспортно-технологические системы.

69.  Товаросопроводительные документы.

70. Посредническая деятельность на транспорте.

71. Организация международных автомобильных перевозок грузов.

72.  Организация международных воздушных перевозок.

73. Виды морского фрахтования.

74. Виды и содержание транспортных накладных

75. Регулирование  международных воздушных перевозок грузов

76. Влияние транспорта на эффективность внешнеторговых связей.
